
営業組織のボトルネックを発見し、変えていく方法を情報提供 

セミナー 

 
概 要 

●セミナーの概要 
 今日多くの企業で導入または導入検討がされているＳＦＡ。その一方で導入したが、「現場でうまく
活用していない」や「ＳＦＡに入力することで事務作業が増えた」などの声を良く耳にします。当然Ｓ
ＦＡを導入した企業でうまく活用できている企業もあることは確かです。ではこの差はどこにあるので
しょうか。 
 弊社では成果を出す営業組織をつくるためには、ＳＦＡといったシステムだけに着目するのではなく、
システムもその中の一つの要素として８つの観点から営業改革を行っていく必要があると考えます。 
本セミナーでは、この８つの観点をベースに自社の営業改革を行う上で有効な３つの手法をご紹介いた
します。 
 

●セミナーの主旨・内容   

第一部  「営業改革の８つのアプローチ」 
 １．営業改革に必要な要素とは 
 ２．導入したＳＦＡが活用されない原因とは 
第二部  「自社の営業組織を知る３つの手法」 
 １．営業組織のボトルネックを発見する効果的な手法とは 
 ２．簡易ツールの活用を体験する 
 ３．営業スキルの可視化 
 ４．自社に適した優秀な営業パーソン育成のための重点ポイント 
 

●受講のメリット 
 このセミナーでは、以下のような営業改革に関する情報を入手できます。 
 ・営業改革のポイントが理解できる 
 ・営業組織のボトルネックを発見する具体的な進め方がわかる 

講 師 

講師：株)イマージョン アソシエイトコンサルタント 門田 政己 
     ＭＯＮ株式会社 代表取締役 
学校卒業後、BtoCのコンサルタントを経てリクルート社へ転職。新規事業を担当し、6年間で10の異動を 

しながら全国MVPなど13のタイトルを受賞する。営業職として経営者を中心に大手企業を担当するかた 

わら管理職として戦略立案～採用～教育など組織全体のマネジメントを行い、優秀営業育成や組織 

過去最高売上（前年比売上211%UPなど業績平均伸率130%UP）を記録する。独立創業後は、自身が 

培ってきたノウハウを体系化した能力開発を実施している。 

特に2011年以降は、法政大学大学院とＭＯＮ株式会社の共同研究で解明された「パフォーマンスを 

上げる人財の要件」をもとに教育をしており、これまでに6,000名以上の幅広いビジネスパーソンを 

育ててきた。信念に「人の成長が組織の成長！」を掲げ、性善説に立ち、人の成長に全力を尽くしている。 

対象者 
(少人数制） 

●中堅・中小企業の経営者、大企業の経営企画・人事・営業マネジャーの方を対象としています。 

※本セミナーは企業のお客様が対象です。個人および同業はお断りすることがございますので予めご了承ください。 

参加費 事前申込無料（先着順） 当日参加（空席のある場合） 3,000円（税込） 
＊お申し込み後、eメールにて受講票を送付いたします。 

 
 

  

     お申込みと詳細はＷｅｂで 

人と組織の活性化セミナー ｖｏｌ.39 

  

本セミナーに関するお問合せ  
Email: seminar@immersion.co.jp    
Tel:    03-6380-9658（セミナー事務局）      http://www.immersion.co.jp 

システムに頼らない営業改革と重点スキルの見える化！ 

～元リクルート社トップセールスが語る！営業改革のアプローチ～ 

  2015年 11月26日(木) 15:00－17:０0  
 イマージョンセミナールーム （東京・九段下）   



セミナー会場（イマージョンセミナールーム）ご案内 

ＦＡＸにてお申込みの方は以下をご記入の上   FAX   03-6380-9718  に ご送信ください。 

FAX  03-6380-9718 ＜人と組織の活性化セミナー Vol.39＞ 
システムに頼らない営業改革と重点スキルの見える化！ 

～元リクルート社トップセールスが語る！営業改革のアプローチ～ 

《ＦＡＸお申込み用 フォーム》 下記 必要事項をご記入のうえ、お申込みください。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
  

・Fax受信後に事務局よりご連絡いたします。2営業日以内に連絡がない場合はお手数ですが当セミナー事務局宛 ご一報ください。 
・個人情報の取扱いについて：ご提供いただいた個人情報は、ご本人の同意を得ず第三者へ提供することはありません。 
 その他の個人情報保護方針は弊社Webをご参照ください。  http://immersion.co.jp/article.php/category07-01   

 本セミナーに関するお問合せ   Email: seminar@immersion.co.jp  Tel:  03-6380-9658   セミナー事務局     

貴社名 

住所 〒      

部署名 

ご芳名 

連絡先Email 

連絡先TEL 電話：            FAX：     

 
 

  

システムに頼らない営業改革と重点スキルの見える化！ 
～元リクルート社トップセールスが語る！営業改革のアプローチ～ 

会場：㈱イマージョン セミナールーム 〒102-0073 東京都千代田区九段北1-15-15 瑞鳥ビル2F 

《交通アクセス》 
東京メトロ 
東西線・半蔵門線、都営新宿線 
「九段下」駅 1番出口 徒歩２分 
 

〒102-0073 
東京都 千代田区九段北1-15-15  
瑞鳥ビル2Ｆ    Tel:03-6380-9658   

セミナーの 
お申込み・お問合せ 
詳細はＷｅｂで 


